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BIZNESA PANAKUMI - ISUMA PAR SVARIGAKO

Atvérts domasanas formats
Prasmes un kompetences
Vestijums

Sistema un ikdienas aktivitates

Jaunakas tehnologijas



KO SODIEN DARISIM?

Sales Book izveide jeb biznesa procesu audits
Profesionalas kompetences izcilam pardoSanas sniegumam
Komunikacija uz darijjumu linijas

Efektivas online pardosanas sistémas izveide
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- Efektivas pardosanas
sistémas izveide -

ISSAVIENOJUMS 14 nodarbibu cikls uznemeéjiem un

Y ’ - pardosanas profesionaliem
PERSONIGAS IZCILIBAS UN PARDOSANAS

SISTEMA

www.ccgroup.lv/issavienojums

- Efektiva apzinas stavokla
Izveide -

14 nodarbibu cikls uznemeéjiem un
pardosSanas profesionaliem

PANAKUMU
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www.ccgroup.lv/panakumi
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KAS NAV SALES BOOK?

* Vél viena papiru kaudze, kas gul galda atvilkné
* Formalitate, kas nepiecieSama sefa ambicijam
* Nelietderiga laika un naudas térésana

* Risinajums visam problémam

* Vienreizéjs projekts



KAS IR SALES BOOK?

e Vértigakais uznémuma izaugsmes resurss

* Dzivs un dinamisks darba instrumentu kopums
e Darba grupas kopdarbs — koucinga rezultats

* Risinajums konkrétam problémam

* Prakstisks un regulars biznesa procesu audits

* |[nvesticija, kas atmaksajas pilniba



KADS IR SALES BOOK SATURS?
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UZRUNAT IZMERIT VEIDOT
MERKA I KOMUNIKACIJAS I ILGTERMINA |:>

KLIENTUS EFEKTIVITATI ATTIECIBAS

I1ZVEIDOT I1ZVEIDOT VEIKT
PARDOSANAS [E PARDOSANAS [w PRODUKTU
VESTIJUMUS PLATFORMU POZICIONESANU

DEFINET DEFINET IZPRAST

UZNEMUMA  [mm PROFESIONALAS mmmm MERKA
VERTIBAS KOMPETENCES KLIENTUS
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DEFINET KOMPETENCES




IZPRAST MERKA KLIENTUS
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VEIKT PRODUKTU POZICIONESANU




IZVEIDOT PARDOSANAS PLATFORMU




IZVEIDOT PARDOSANAS VESTIJUMUS

R A
PARDOSANAS REZULTATI 30ml
Lietor 1x ménesi Tuksa dusa.

Papildu informacija: 27722408




UZRUNAT MERKA KLIENTUS
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IZMERIT KOMUNIKACIJAS EFEKTIVITATI
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VEIDOT ILGTERMINA ATTIECIBAS
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PROFESIONALAS KOMPETENCES



PROFESIONALAS KOMPETENCES




PROFESIONALAS KOMPETENCES

Tu jau zini...
Uznémums aug un attistas tikai tad, kad aug un attistas ta darbinieki.
Visi! leskaitot vaditaju!
Tas nozimé, ka ik viena biznesa pamata ir dzivi cilvéki — profesionali,
savas nozares eksperti ar savam apzinas robezam un profesionalajam

kompetencéem.



PROFESIONALAS KOMPETENCES

“Ik viens no mums ir tikai 1 kompetences attaluma, lai divkarsotu sava darba
efektivitati un naudas apjomu bankas konta mazak neka gada laika!”

Brian Tracy



PROFESIONALAS KOMPETENCES

Kompetence. Viss, ko més daram un kadi esam, glistot véra nemamus

rezultatus kadas noteiktas profesijas ietvaros. Wikipedia



VADITAJA KOMPETENCES — PARSKATS
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HARIZMA
PASKRITIKA
DROSME

EMOCIONALA INTELIGENCE

PASMOTIVACLA
GODIGUMS
OPTIMISMS

MERKTIECIBA

PASDISCIPLINA
PASIZAUGSME
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KOMUNIKACLA
EMPATIJA
CIENA
RADOSUMS
STRESA NOTURIBA
IEJUTIBA
ATTIECIBU VEIDOSANA
SADARBIBA

PROAKTIVITATE
PATIESUMS

PERSONIBAS VADIBAS
KOMPETENCES

PROFESIONALAS
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PARMAINU VADIBA
KOMANDAS VADIBA
LEMUMU PIENEMS3ANA

STRATEGISKA DOMASANA
SPEJA MOBILIZET UN IEDVESMOT
ELASTIBA
TOLERANCE

INOVATIVA DOMASANA

PROBLEMU RISINASANA
ATBILDIBA
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PLANOSANA
DELEGESANA
KRITISKA DOMASANA
PSIHOLOGISKA IETEKMESANA
ANALITISKA DOMASANA
TEHNISKA DOMASANA
TEHNOLOGISKA DOMASANA
SISTEMISKA DOMASANA
GLOBALA MEROGA DOMASANA
PRECIZITATE




VADITAJA KOMPETENCES — PIRAMIDA

Biznesa izaugsme

kompetences

Stratégiska Mérku Personiga izaugsme

planosana | sasniegSana

lekséjo
Motivésana resursu
attistisana

Darbinieku izaugsme
lesaiste

Pienakumu Lemumu
un atbildibas pienemsanaun
sadale izpilde

Kvalitates lzdarit lietas
kontrole

Procesu
planosana




VADITAJA KOMPETENCES — KOMPETENCU RAMIS




VADITAJA KOMPETENCES — KOMPETENCU RAMIS

DELEGESANA

KOMUNIKACIA HARIZMA

STRESA NOTRURIBA ' o ATBILDIBA

ATVERTA DOMASANA ’ LEMUMU PIENEMSANA

PLANOSANA



PARDEVEJA KOMPETENCES — KOMPETENCU RAMIS

MERKTIECIBA

KOMUNIKACIA DROSME

STRESA NOTRURIBA ' o ATBILDIBA

PASDISCIPLINA ATTIECIBU VEIDOSANA

PLANOSANA
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KOMPETENCES — RICIBAS PLANS

. Definé 8 ikdienas kompetences!

. Definé 3 svarigakas!

. Definé 1 — ietekmigako!

. Sadali mazakos posmos jeb elementos!
. lzveido aktivitasu planu!

. Definé progresa vértésanas kritéerijus!

. Sac darit!



KOMUNIKACIJA UZ DARIJUMU LINUJAS
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KOMUNIKACIJA UZ DARIJUMU LINUJAS
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KOMUNIKACIJA UZ DARIJUMU LINUJAS

Vai zinaji, ka tava riciba ir 4 — 7 sekundes, lai noklttu uz linijas?

Biznesa viss ir vienkarsi — vai nu tu esi uz vienas linijas ar savu mérka klientu,
vai ari nél

Un j3, darijumi notiek tikai uz linijas!



TELEFONA ZVANS -4 SEKUNDES




MAJAS LAPA — 4 SEKUNDES




E-PASTS — 4 SEKUNDES




TIKSANAS KLATIENE — 5-7 SEKUNDES




KA TIKT UZ DARJUMU LINUJAS?

lzveidot abpuséju emocionalu saikni ar mérka klientu abos — gan apzinas, gan
zemapzinas limenos!



SIEVIETE BIZNESA

No apzinas stavokla Iidz efektivai biznesa sistémai.
Soli pa solim.

Vebinars - 6 nodarbibas




Sis ir stasts par stipram sievietém. Par tadam, kas vélas izveidot savu
pasauli pasas. Spéj parupéties par savu un bérnu nakotni. Uzturét dzivu
uguni gimenes pavarda un solot pa dzivi ar augsti paceltu galvu.

Meés ticam - katrai sievietei dzives laika ir jaatrod savs IKIGAI, savs
aicinajums. Un nav svarigi, kas tas ir - adit krasainas cepures, vadit
komandu vai pasniegt jogu.

Svarigi, ka tas nak no sirds un sniedz finansialu drosibu!

Lai tas notiktu, ir jaizveido noteikts apzinas stavoklis, jaapgust
nepiecieSamas zinasanas un jaattista pareizas kompetences.

Par sievietém, kas spéj but stipras, pasSpietieckamas, iekarojamas,
neatkarigas, vienlaicigi, nezaudéjot savu sieviskigo valdzinajumu.

Par Tevi.



ONLINE PARDOSANAS SISTEMA



ONLINE PARDOSANAS SISTEMA

DZILA STRUKTURA

VIRSPUSEJA STRUKTURA
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TU KLIENTS PRODUKTS VESTIIUMS KOMANDA KANALI INSTRUMENTI KERAJI MERTIUMI PASTIPRINATAJI | VIENOSANAS IEGADE
Kopigu vértib CRM sisté fektivai Onli eki
Vértibas Raksturojums Apraksts Dplgu-\li' fou Vértibas Socialie tikli st enTaf_? . val Motivéjosi citati Facebook pixels Paldies lapa E-pasts nine nareiinu un
aktualizésana komunikacijai apmaksas platforma
Talanti Vértibas Poziciong&jums . Biznesa p‘5|hologu'as Meérki Majas lapa E-pas_tl.: L Praktiski padomi Google analytics Paldies v&stule Individuala tik§8anas Rékina izrakstiSana
izpratne un izmantoSana automatizicija
Kompetences Vienojo3as iezimes Saﬁdzmajur‘ns ar Meérka defing$ana TicTbu summa Blogs Google optimizacija Bezmaksas vértiba Kllentu‘ pll.fsmas Klientu lojalitates Telefona zvans CRI\fI sistema naud?s
konkurentiem monitorings programma pliismas kontrolei
- _ _ Unikalas vértibas Satura un koncepcijas Konkurentu Facebook Konversijas % . CRM sistéma
Zinasanas un prasmes Aktualas problémas - - Kompetences A _ . Humors - Aptaujas Skype saruna ) o
noteik3ana izstrade aktivitates retargetéiana monitorings atgriezeniskai saiknei
Profesionala pieredze Motivi un stimuli Atblls‘tha e Struktdra un seciba Prasmes Sadarbibas partneri Tik8anas klatiené Pamacosas metaforas ROI- II‘I-VE-SEIEI]LI Diskusijas SMS Piegade
cikla posmam efektivitate
Motivi un stimuli Saskarsmes punkti i D e_mo:lonals Solijums Motivi un stimuli Lojalo klientu Telefnn_a _zvans, _Int"_éeju_s_l un_ . Cost per lead Forumi FB Message Drosiba
rezultats atsauksmes vebinars parsteidzosi attéli
S‘trategljas u.n Intereses un hobiji Piepardo3anas iespéjas Valoda Patiesais nodoms Viedokju IT_d-e_ru Facebook Live Pieredzes stasti Cost per click Lojalo klientu Ertums
instrumenti rekomendacijas atsauksmes
Apzinas stavoklis Valoda ELE L ;!roduktu Informacijas apjoms Lojalitate Masu pasakumi Cathoti u_n_m?u Nozares un !.lz-nemuma Click-through rate Labako pieméru analize Praktiskums
potfell automatizacija aktualitates

Loterijas, konkursi un

Klldu analize

Spék: Iid: lenak t lzvértéj ttieciba
B lf" _I Azsvara ena um.u avotsun zve_ ejurf“ @ I.E:_I auz Formats lek$&jais potencials Masu mediji Video, audio rullisi . Value per lead
rituali apjoms tirgus izmaninam promo akcijas
Personigais zimols un Lémuma pienemiana _ - Prognozéjama atbildes oo . Asociacijas un ) e = Intervijas ar viedok|u s
L Nakotnes potencials L Profesionala pieredze e Piezemé@sanas lapa X Cost per customer Pé&cpardosana
unikalitate process reakcija apvienibas lideriem

80%

20%




ONLINE PARDOSANAS SISTEMA

E-pastu ; &

sisttma |

Blogs | Google
PEZEMESANAS LAPA
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https://youtu.be/71bZcqixA3U

ONLINE PARDOSANAS SISTEMA — PIEZEMESANAS LAPA

SAPNIS PAR SAVU MAJU

Videi draudzigas, ekologiskas un energoefektivas majas buvésana

PIETEIKTIES KONSULTACIJAI!

www.saphnisparmaju.lv



http://www.sapnisparmaju.lv/

ONLINE PARDOSANAS SISTEMA — PIEZEMESANAS LAPA

Attéls, kas norezoné

VUL €88 pimais virsraksts - metaforisks

Otrais virsraksts — skaidrojoss

Stasts, citats. metafora — emociju pastiprinatajs
INTERESE - Idejas skaidrojums — vértibas radiSana
Problémas aktualitates radiSana

Tehniskas procediras un norise
ZUILZe 8 4mm  Problémas risinajums - attéli, grafiki

Ekspertizes radiSana — atsauksmes, sertifikati

el

Dzive péc darijjuma - vizualizacija un emocijas

L ]

Racionali un emocionali stimuli

Garantijas

Aicinajums uz ricibu
legade — tehniskas proceduras
Atvadu metafora

L]
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ONLINE PARDOSANAS SISTEMA

PLATFORMA 4

PLATFORMA 3

PLATFORMA 2
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ONLINE PARDOSANAS SISTEMA — KERAJI

Veértibu stasts
Panakumu stasts
Bezmaksas vértiba
Aktuala probléema
Aktuals meérkis

Humors

Parsteigums, Soks
Acimredzams ieguvums
Dziva saruna

O 00 o N U hWDNRE

Intriga
10. Aktualitate



Passive House Factory
- June 27, 2017 - Edited - @

Kad man bija 6 gadi, tétis uzbuveja maju. Pagalma.
Vecaja ozola. Ka Sodien atceros to 1paso sajltu.
Prieku un lepnumu par téta davanu. Veca koka
zaros aizritéja daudzas jo daudzas vasaras.
Neslépsu, $is ir manas bérnibas skaistakas atminas.

lespéjams, tieSi §i iemesla dé| es kluvu par inZenieri.
Tagad, es pats projektéju un biveju majas. Istas.

Dzivas. No koka. Laimigiem cilvékiem.

Es zinu. Tas pat nav majas, bet gan cilvéku sapni.
Sapni, kurus es palidzu piepildit.

Vai esi redzéjis cilveku acis, kad vini pirmo reizi
parkapj savas jaunas majas slieksni? To nevar
izstastit. To var tikai piedzivot.

Ja, un vél. Més esam pieredzéjusu profesionaju
komanda. Cilvéki, kuri mil savu darbu un uznemas
atbildibu par rezultatu.

Busim pazistami! Mani sauc Andis Krauklis.

Ja ari Tev ir sapnis par savu maju, ieskaties -

http://www.sapnisparmaju.lv/

OO 396 2 Comments
103 Shares

@ Write a comment... © ©




Traffic and Funnels
Sponsored - Q

How did two ordinary guys master the art of advertising?

After years of struggle, | finally discovered the keys to consistently winning
at advertising. In this book are the keys that will unlock unlimited
customers, clients, and profits WITHOUT the guesswork...

For A Limited Time, Pay Only $6.95 and get our BRAND NEW book, "The
Intelligent Advertiser"... See More

INTELLIGEN
VERTISE

c ADVERTISING HANDBOOK:
IORE CUSTOMERS, MORE PROFIT, uonrl
T

BY: CHRIS EVANS AND TAYLOR WELCH

TAYLORWELCH.CLICKFUNNELS.COM

Become The Intelligent Advertiser [$6.95] SO



EKSPERTA LIMENA PARDOSANA
Published by Edgars Untals [?] - November 4 at 4:59 PM - Q

Manuprat, viens no lieliskakajiem uznémeéju stastiem!

“Labadiena! Esmu Dzerin$. Janis Dzerins.

Mana "Panndzerija" nodarbojas ar visa veida konditorejas izstradajumu
izgatavosanu nelielos apjomos - parsvara mazumtirdznieciba un uz
pasutijuma. Esmu pateicigs ikvienam, kur$ "nepaskries" garam, izlasis lidz
galam un padalisies talak. lesp&jams tiesi Sobrid Tu, vai Tavi draugi meklé
labu klingeri, vai ista belasa garSu no talajiem 80jiem. Esmu dzimis un
audzis liepajnieks! Pilséta,... See More

v/ Get More Likes, Comments and Shares
Boost this post for €5 to reach up to 2,900 people.

89,093 12,362
People Reached Engagements i

O0O®633 50 Comments 1,101 Shares

_%__ Kaminu Meistars
February 15 - @
Sveiki!
Prieks, ka atnaci!
Mani sauc Vitolds Untals, esmu sertificéts Amatniecibas kameras
Meistars.
Jau vairak neka 20 gadus maréju un atjaunoju kaminus un krasnis.
Ta ir mana sirdslieta.

Man patik tas, ko es daru, un es priecasos, ja mans darbs ienesis
siltumu un majigumu ari Tavas majas.

Izvelies kadu no attélos redzamajiem risinajumiem vai sac ar ideju un
piezvani!

Talruna numurs: 29596985.

E-pasts: vitoldsun@e-apollo.lv

Ar cienu,
Vitolds

Porple e
People Reached Engagements < 9

Boosted on Feb 25, 2019 Completed Boosted on Feb 1

By Edgars Untals By Edgars Untals
People Post People >
Reached 5.1K Engagement 344 Reached

View Results

OO You and 452 others 18 Comments 689 Shares



Uzmanibu!

Nelasi, ja nevelies sasniegt nakamo
savas profesionalas izcilibas
[imeni!



BIUrSIENE SIS

FOR UM

RIGA

DELFI

k SUNIL AUL ROBIN

RL#;IANI McKENNA SHARMA
/ o/

PREMIER BUSINESS EVENT 7. NOVEMBRI, 2019.

Pievienojies un satiec sava laikmeta legendas!

Par brivu!

ERMEADES

% EKSPERTA LiMENA PARDOSANA
(S
Draugi! Sis ir kas ipass!

Kads no jums naks uz $i gada lieliskako notikumu
biznesa profesionaliem RIGA BUSINESS FORUM.

Par brivu !

Ja! Tiesi ta! Kadam no jums es uzdavinasu savu
bileti 307 EUR apméra! Jo pats, diemZzél, netieku!

Papildu informacija Seit!

https://m.me/salestraining?ref=w7789828

& Tag Products @ Add Location ¢ Edit

12,153 2,871
People Reached Engagements

OO You and 86 others 47 Comments 24 Shares

ib Like (O comment > Share @~
Most Relevant ¥
@ 2 Author
EKSPERTA LIMENA PARDOSANA .

3

Like - Reply - 5w 0"

Q_ . Baiba Lauze Vispar jau loti gribetos..butu
® super iemesls atlikt ikdienas darbus £ un
pacelties citaa realitatee .

Like - Reply - M 6w O:

@ & Author

EKSPERTA LIMENA PARDOSANA
Lai izdodas! ;0)

Like - Reply - 6w 0"
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running shoes
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KAD DZIVE TEVI NOTRIEC PIE ZEMES,
ILGI NEGULSNA -
CELIES AUGSA UN PA CELAM
PAKER KO VERTIGU!

- Skotu paruna -

W
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The French Rejection = 7 God of Cricket 4

TIM

ARE YOU

MOM

ENOUG

Why attachment
parenting drives some
mothers to extremes—
and how Dr. Bill Sears
became their guru

BY KATE PICKERT




o tta Cutta Latvija
Sponsored - Q)

Klat ir vesa gadalaika sezona , tapec ir laiks majigam sarunam, siltiem
plediem un Gutta karstajiem dzerieniem @ Izvélies savu favoritgarsu un
sasildies.

KARSTAIS . .  KARSTAIS
DZERIENS - DZERIENS

Sasildies
ar garsu!

||x

GUTTA.LV
Learn More



Noliktavas izpardosana!

Davinam degvielu pirmajiem 3000 km
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Moller Auto Krasta iela 54, Riga  Talr.:+371 67897700  krasta@moller.lv )

Krasta Vot swagen



Pardosana. Isuma par svarigako! 1. sérija
www.ccgroup.lv/issavienojums

People Reached Engagements

Q037 7 Shares 2.6K Views

ib Like (D comment /> Share D~

Comments Up Next

Most Relevant v

41
& Kristine Krisjane 22:22 Kad bls nakamais Live

22?

LUdzu atsttiet man Messenger , negribu palaist
garam &

Like - Reply - Message - 18h o 2
% 3 Replies

.—r‘ Irina Liene Savéenko - 22:36 Rakstu ka
patérétajs, kas nesen saskaras ar §adu situaciju
pardosana, klientu piesaisté pa telefonu. Diemzél,
neatceré$os kompanijas nosaukumu, kas veica
$o0 apzvani$anu, tomeér saruna spilgti palika
atmina. Zvanija puisis, kur$ intereséjas par
patreizéj... See More
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Like - Reply - Message - 1d - Edited 06
o JolantaJP - 2143 9 @ 9 @ & @
Like - Reply - Message - 6h o.‘
Konstantinova Sanda - 20:46
- ‘ v
3 } o 3

Like - Reply - Message - 1d

G Ivars Krampis-Vanags - ~ X
V O:
Like - Reply - Message - 1d

] - € Top Fan
Edgars Untals o¥ Janis Dambergs - 24:39
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Like - Reply - Message - 1d

. € Top Fan




ONLINE PARDOSANAS SISTEMA - CATBOTS




ManyChat

Active Subscribers

1508

Recent Subscribers

) Jod

Content Overview

o8 Flows

& Growth Tools

@ Sequences

@ Ads

T=A Trigger Rules

Aal Keywords

38

Language

65%

Latvian

® Latvian 65% @ English 32%

@ Russian 2% Other 1%

Gender

61%

Female

® Male 38% Female 61%

Other 1%

Last Modified Flows

Name Channels
Teatris 0
FBAD 101co.. @
30DIENUPL.. ©
Process - 30 d... Q
CONNECT-F.. @

Runs

22

137

554

550

57

Modified

9 minutes ago

20 days ago

20 days ago

2 months ago

2 months ago

000 000 000

000



EKSPERTA LIMENA PARDOSANA
Published by Edgars Untals [?] - 26 mins - Q

Cau! Naksi uz teatri? Uz Nacionalo?
Par brivu!
Man ir 2 biletes, ko uzdavinat.

https://m.me/salestraining?ref=w8341578

p.s. es ari basu! Un, ja - 18+ ;0)

o 2o
People Reached Engagements P



Teatris

@

Messenger Ref URL

Opt-In Message

Starting Step

PIRMA ZINA - 30 DIENU PLANS

Prieks, ka atnaci!
Sen neesam tikusies...

Ka klajas jauniba? ;0)
Ja esi Seit pirmo reizi - jaties ka majas!

Siir Gatbota pasaule. Seit notiek
brinumainas lietas. &% d

Pieméram, tagad Tev ir iespéja davana
sanemt 2 biletes uz teatri. Uz Nacionalo.
Uz fantastisku izradi - OUTSIDE. Uzreiz
péc svétkiem - 23, janvari!

Ko saki?

R

Rezisors - skandalozais Kirils
Serebrennikovs

Paskaties teatra majas lapa - biletes vairs
nav nopérkamas!

Un, ja! Es ari milu teatri. Man patik dzivot
lidzi emocijam zalé un uz skatuves. @

Pirms ejam talak, lauj man Tev uzdot
jautajumu -

Kurs no siem abiem tematiem Tev ir
tuvaks?
GALVAS SAKARTOSANA @

NAUDAS PELNISANA ®

Actions
Add Tag
teatris

Google Sheets Actions
Insert Row

Actions #1
Add Tag
tedtris

Google Sheets Actions
Insert Row

Send Message #1

Vari man ticét, es Tevi saprotu!

Ta ir lieliska sajtta, kad vari baudit dzivi
un paripéties par saviem milajiem! J,

Starp citu, iespéjams, ka esi jau dzirdéjis
par programmu - ISSAVIENOJUMS.

Ta ir unikala personigas izcilibas un
pardosanas sistéma.

Ja, par teatri...
16. janvari 13:00 Facebook tiesraidé
notiks izloze. Un Tu jau esi uzvarétaju

saraksta!

Es izvél&Sos laimigo, un es vélos, lai
veiksme uzsmaida tiesi Tev! ;0) J»

Al pie naudas pelni

Piesakies nodarbibam, izmantojot kodu -
FB un davana sanem individualu
konsultaciju 100 EUR apmeéra!

Lieliska iespéja, vai ne?

Uz tiksanos!
Edgars

£33

ISSAVIENOJUMS 11.0 (D &

Send Message

Taisniba! Gan panakumi, gan neveiksmes
atrodas galva! ¢

Esmu pats par to daudzas reizes
parliecinajies.
Tapéc esmu izveidojis ko ipasu -14

nodarbibu ciklu.

leskaties zemak eso$aja saité un es
apsolu - Tava dzive nekad vairs nebus ka
agrak! ;0)

Bet nu atpakal pie teatra lietam...

16. janvari 13:00 Facebook tiesraidé
notiks izloze. Un Tu jau esi uzvarétaju
sarakstal

Es izvélésos laimigo. Un zini, es vélos, lai
veiksme uzsmaida tiesi Tev! ;0) J

Jal Zemak ir kada tehniska nianse.

Piesakoties, ieraksti kodu FB un sanem
individualu konsultaciju 100 EUR apméral

Ko saki?

Uz tiksanos!
Edgars

GALVAS SAKARTOSAN \(D @



REZUMEJUMS

Tava jauna skaista dzive ir tur — otra pusé!



LAIKS LIELISKIEM JAUTAJUMIEM!




LAIKS AKTIVAI RICIBAI!

Pievienojies nodarbibam lidz 30. novembrim, sasniedz savus mérkus un
iegusti individualu konsultaciju par brivu!



IZVEIDO EFEKTIVU PARDOSANAS SISTEMU!

- Efektivas pardosanas
sistémas izveide -

ISSAVIENOJUMS 14 nodarbibu cikls uznemeéjiem un
pardosanas profesionaliem

PERSONIGAS IZCILIBAS UN PARDOSANAS
SISTEMA

www.ccgroup.lv/issavienojums



http://www.ccgroup.lv/issavienojums

IZVEIDO EFEKTIVU APZINAS STAVOKLI!

- Efektiva apzinas stavokla
izveide -

14 nodarbibu cikls uznemeéjiem un

PANAKUMU pardosanas profesionaliem

MODELESANA
’

www.ccgroup.lv/panakumi



http://www.ccgroup.lv/panakumi

NAKAMAIS — TAVS LABAKAIS GADS!




